MC Academy Seminarplan 2009

Modul 2: Modul 5:
Kreation und Prisentieren - Mode-
Werbung rieren - Verhandeln
Januar'og Februar'og Mirz'og April'og
1 Do 1So0 1So0 1 Mi
2Fr 2 Mo 2 Mo, 2Do
3 Sa 3 Di 3 Di 3Fr
450 4 Mi 4Sa
5Mo 5So0
6 Fr 6 Mo
Workshop Bewerberanalyse &
Interviewtechniken
7Di
8 Mi
9 Do
10 Fr
1 Sa
12 So
> > — o
1 Mi 145a 1 Sa : 14 Di
15 Do 15So0 15So
16 Fr
17 Sa
Workshop Kreativitétstechniken
Referentin: Prof. Annamaria Riicktéschel
18 So

18 Sa
Workshop GUTE WERBUNG, EINE
FRAGE DES STILS.

.Referent: Reinhold Scheer..
19 So

22 Do H 22 So 22 So 22 Mi
o w o >
24 Sa 24 Di 24 Di
25 So 25 Mi 25 Mi
26 Mo 26 Do
27 Di 27Fr 27Fr 27 Mo
Workshop Teamfiihrung Prisentationstraining in K&ln
Referentin: Ina Jachmann Referentin: Martina Piitz
27 Fr
PR Strategien fiir Fortgeschrittene
Referent: Christoph Ringwald
28 Mi 28 Sa 28 Di
Workshop Teamfiihrung Prisentationstraining in K&ln
PR Strategien fiir Fortgeschrittene
29 Do 29 So
30 Fr 30 Mo 30 Do
Workshop Zeitmanagement
315a nDi
Workshop Zeitmanagement

Anderungen vorbehalten



MC Academy Seminarplan 2009

Modul 2: Modul 5:
Kreation und Prisentieren - Mode-
Werbung rieren - Verhandeln
Mai'og Juni'og Juli'og August'og
1Fr 1Mo 1 Mi 1Sa
2Sa 2Di 250
" " " —
4Do 45a 4Di
5Di 5Fr 5So0 5Mi
Workshop Corporate Design
Referent: Prof. Jiirgen Huber
6 Mi 6Sa 6 Mo 6 Do
Workshop Corporate Design
Referent: Prof. Jiirgen Huber
7So0 7 Di 7Fr
8 Mo 8 Mi 8Sa
9 Di 9 Do 9 So
o — "
1 Mo 1 Do 1Sa n Di
12 Di 12 Fr 12 So 12 Mi
13 Mi 13 Sa 13 Mo 13 Do
14 Do
15 Fr
16 Sa 16 Di 16 Do 16 So
Workshop Managing difficults client
Referentin: Martina Piitz
17 So 17 Mi 17 Fr 17 Mo
18 Mo 18 Sa 18 Di
19 Di 19 So
20 Mo 20 Do
21 Do 2150 21 Di aFr
22 Fr 22 Mo 22 Mi 225a
23Sa 23 Di 23 Do 23 So
24 So 24 Fr 24 Mo
25 Mo 25Do 25S5a 25 Di
26 Di 26 Fr 26 So 26 Mi
27 Mi 27Sa 27 Mo 27 Do
28 Do 28 So 28 Di 28 Fr
29 Fr 29 Mo 29 Mi 29 Sa
30 Sa 30 Di 30 Do 30 So
31 So 31 Fr 31 Mo

Anderungen vorbehalten
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Modul 2: Modul 5:

Kreation und Présentieren - Mode-
Werbung rieren - Verhandeln
September'og Oktober'og November'og Dezember'og
1 Di 1 Do 1So 1Di
2 Mi 2Fr 2Mo

3Sa 3 Di 3Do

4Fr
5Sa
6 So
7Mi b 7 Mo
8 Di 8 Do 8So 8 Di
9 Mi 9Fr 9 Mo 9 Mi
Workshop Verkaufen & Verhandeln
10 Do 10 Sa 10Di 10 Do
Workshop Verkaufen & Verhandeln
1 So uMi unfr
12 Mo 12 Do 12 Sa
13 Di

17 Do
18 Fr 18 So 18 Fr
Workshop: Presentation Skills
Referentin: Martina Piitz
19 Sa 19 Mo 19 Do 19 Sa
Workshop: Presentation Skills
f in. Martina Riitz.
20 So 20 Di 20Fr 20 So
21 Mo 21 Mi 21Sa 21 Mo
- — o o
23 Mi 23Fr 23 Mo 23 Mi
Negogiation skills
24 Do 24 Sa 24 Di 24 Do
Negogiation skills
25Fr 25 So 25 Mi 25Fr
26 Sa 26 Mo 26 Do 26 Sa
27 So 27 Di 27 Fr 27 So
28 Mo
29 Di 29 Do 29 So 29 Di
30 Mi 30Fr 30 Mo 30 Mi
315 31 Do

Anderungen vorbehalten



